Warszawa, 30.09.2020

Dotyczy: Informacja prasowa dot. raportu ,,Polski rynek startupowy nie jest
ukierunkowany na biznes” przygotowanego przez Rebels Valley oraz Fundacje
Digital Poland

Wyniki raportu wskazuja, ze pomimo iz znaczgca czes$¢ duzych przedsiebiorstw chwali
sie ciggtym monitoringiem rynku technologicznego a osiem na dziesie¢ korporacji
chce wspodtpracowac ze startupami, to dtugofalowych efektéw biznesowych ciggle nie
widac.

Rosngca ilos¢ spotkan startupdw z korporacjami nie przektada sie na budowe
wartosci biznesowej — wynika z przygotowanego wspdlnie przez Rebels Valley i
Fundacje Digital Poland raportu oceniajgcego stosunek kilkudziesieciu korporacji do
zawierania wspotpracy z mtodymi spétkami technologicznymi. Wiekszos¢é startupow
nie ma szans na nawigzanie dfugofalowej wspdtpracy z partnerami korporacyjnymi —
zazwyczaj wygasa ona w Ciggu 12 miesiecy.

- Niestety, stowo startup nie kojarzy sie w Polsce z tym, z czym powinno, czyli
budowaniem dodatkowej wartosci, czyli de facto budowaniem pieniedzy — mowi
Tomasz Kowalczyk, partner w Rebels Valley odpowiedzialny za innowacje i wzrost
wartosci biznesowej. — W rezultacie klienci korporacyjni nie patrzg na startupy jako
rzetelnych, dtugookresowych partnerdw. Projekty startupowe niestety czesto dostajg
tatke ,,PR-owg”, majg przede wszystkim dobrze prezentowad sie komunikacyjnie.

Chociaz znaczgco wiecej niz potowa badanych firm utworzyta wewnetrzne jednostki
dedykowane  poszukiwaniu  startupéw to  najpopularniejszym  modelem
identyfikowania mtfodych spdtek sg konferencje technologiczne czy konkursy
startupowe. Co alarmujace, tylko 10% odpowiedzi wskazywato na aktywnosc
sprzedazowy ze strony startupdw. Bierno$¢ tej grupy potwierdzona zostafa
dodatkowo opinig nt. poziomu dojrzatosci polskiego rynku startupowego — zaden z
ankietowanych nie uznat naszego rynku za dojrzaty a zdecydowana wiekszos¢
okreslita go jako przecietny.

Co ciekawe, wsrdod najwiekszych barier, ktére wptywajg na brak sukcesédw na linii
korporacja-startup niechlubne pierwsze miejsce zajely ex aequo - brak
doswiadczenia sprzedazowego po stronie mtodych spotek oraz niska elastycznosé i
sztywne realia korporacyjne, utrudniajgce nawigzanie wspdtpracy z podmiotami
zewnetrznymi.
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Autorzy raportu:

Rebels Valley to butik doradztwa technologicznego pomagajacy czotowym globalnym
korporacjom we wdrazaniu nowych rozwigzan cyfrowych, takze tych oferowanych
przez startupy. W latach 2018-2020 zrealizowane projekty objety swoim zasiegiem
ponad 30 polskich i miedzynarodowych korporacji oraz 70 MSP.

Fundacja Digital Poland zamienia cyfrowe wyzwania w szanse dla polskiej
gospodarki. Pozycjonujemy Polske jako wiodacy osrodek innowacji cyfrowych na
Swiecie. Edukujemy Polakdéw i pokazujemy, Zze cyfryzacja to szereg korzysci.

Pozostali partnerzy raportu:
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